
Hauptverkaufsargumente: 

1) Höchste Behandlungsqualität, da durch die Laserfluoreszensmessung die 
unterschiedlichsten Kariesarten im Frühstadium erkannt werden, wodurch eine frühzeitige 
Behandlung sowie die Schonung und Konservierung der gesunden Zahnsubstanz der Patienten 
möglich werden. 
2) Maximaler Behandlungskomfort, da die Untersuchungswerte über das kabellose Display  
einfach abgelesen werden können; hinzu kommt, dass DDpen bei Diagnostik im Oberkiefer 
nicht abgesetzt werden muß.
3) Größte Patientenzufriedenheit, da so professionell und zuverlässig Kariesdiagnose 
gemacht wird; Patienten und ZA besprechen sehr früh gemeinsam die notwendigen und v.a. 
zahnschonenden Maßnahmen; vertrauensbildende Maßnahme. Patientenbindungstool.  

Applikationsbereiche:

• Prophylaxe
• Diagnose von Karies im Frühstadium
• Diagnose von Fissuren- und Approximalkaries
• Parodontie: Erkennung von Konkrementen in 
Zahntaschen
• Diagnosesystem zur minimalinvasiven 
Kariestherapie

USP Prio Nutzenkategorie Wunsch/ Problem Produkteigenschaft Nutzen/ Mehrwert Beweis Tipp zur Quantifizierung

x 1 Behandlungsqualität Sichere Diagnose stellen • Laserfloureszenzmessung • Zufriedene Patienten, die wiederkommen 
• Patientenbindung
-> Lückenlose Diagnose von Fissurenkaries
-> Zuverlässige Detektion von Approximalkaries 
-> Zuverlässige Detektion von Konkrementen in Zahnfleischtaschen 
-> Sichere Detektion von Fissuren- und versteckter Karies (hidden caries) 
-> Sichere Detektion von Konkrementen in Parodontaltaschen

1 Behandlungsqualität Erkennen von Karies im Frühstadium
Stellen von Fehldiagnosen

• Laserfloureszenzmessung • Sichere Kariesfrüherkennung (Hidden Caries)
• Frühzeitige Behandlung ermöglicht Konservierung und Schonung der gesunden 
Zahnsubstanz des Patienten 
• Minimalinvasive Behandlung möglich 

45.000 begeisterte 
Kunden;
Wissenschaftlich 
nachgewiesene 
Technologie

1 Behandlungsqualität Schmelzverletzung durch Handsonde • Laserfloureszenzmessung • Maximale Schonung gesunder Zahnhartsubstanz
• Keine Kariesübertragung auf gesunde Nachbarzähne
• Keine Verletzung der Schmelzprismen
-> Microinvasive Behandlung des intakten Schmelzes 
• keine Übertragung von Bakterien durch Handsonde

x 1 Einfache Handhabung Einfaches Ablesen der Werte • kabelloses display • DIAGNOdent muss bei Diagnose im Oberkiefer nicht abgesetzt werden
'• Patient und Zahnarzt können Werte sofort und deutlich erkennen

2 Wirtschaftlichkeit Kleine Kariesstellen werden übersehen • Laserfloureszenzmessung • Fakturierbare Folgeleistungen Berechnungsbeispiel

2 Patientenbindung Besondere, hochwertige Serviceleistungen bieten • Standardisierte Karies-Messung mit 
Lasertechnik
• Innovatives Verfahren

• Professioneller Sicherheitscheck für Patienten
• Positionierung als moderne Praxis mit den modernsten Technologien 

Testimonials, 
Anwenderbericht

2 Patientenbindung Patientenabwanderung / Monitoring der Diagnose • Karies wird als Zahlenwert gemessen
-> Klar quantifizierbare Aussage bzgl. Ausmaß 
des Kariesbefalls möglich

• Starkes Patientenbindungstool
-> Zahnarzt und Patient besprechen gemeinsam die positiven, zahnschonenden 
Veränderungen durch präventive Maßnahmen
-> Zahnarzt und Patient haben das gleiche Verständnis bzgl. weiterführender 
Behandlungen  
• Etablierung Recall-System

Kundenbindung
Beweis für zusätzliche Behandlungen (Flouridierung, 
HEALOzone)

x Einfache Handhabung Zu viele stand-alone Geräte mit Kabel • Kabellos • Platzsparend
• Handlich

2 Patientenbindung Strahlenbelastung beim Röntgen • Kann Röntgenbild ersetzen
• Reduzierung der Belastung durch 
Röntgenstrahlen  

• Minimale Röntgenstrahlungbelastung des Patienten Anwenderbericht

Patientenbindung Patientenabwanderung / Positionierung der Praxis • Standardisierte Karies-Messung mit 
Lasertechnik
• Innovatives Verfahren

• Bestmögliche Diagnose für den Patienten

Sicherheit Erfüllen der RKI Richtlinien • Griffhülse und Spitzen sterilisierbar • Höchste Hygienesicherheit für Praxisteam und Patient

Wirtschaftlichkeit Standards ändern sich. Ersatzteile sind nicht mehr verfügbar. • KaVo: Zuverlässigkeit seit 100 Jahren • Investition heute 
• Auf KaVo ist jahrzehntelang Verlass. 

Weitere Verkaufsargumente 

Hauptverkaufsargumente

Merkmal-Nutzen Blatt: KaVo DIAGNOdent Pen
KaVo Master Series

- Höchste Behandlungsqualität

- Maximaler Behandlungskomfort

- Größte Patientenzufriedenheit

Und selbstverständlich die bewährte KaVo Qualität
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