
Hauptverkaufsargumente: 

1) Hohe diagnostische Sicherheit mit signifikant

     höherer Erkennungswahrscheinlichkeit

2) Frühe und schonende Karieserkennung durch 

     Difoti - Technologie

3) Strahlungsfreie Karieserkennung 

4) Einfach im Ablauf – leicht integrierbar

Applikationsbereiche:

• Prophylaxe

• Diagnose von Karies im Frühstadium

• Diagnose von Okklusal- und Approximalkaries

• Diagnose von Sekundärkaries und Cracks

• Diagnosesystem zur minimalinvasiven 

Kariestherapie

USP Prio Nutzenkategorie Wunsch/ Problem Produkteigenschaft Nutzen/ Mehrwert Beweis Tipp zur Quantifizierung

1 Behandlungsqualität Erkennen von Karies im Frühstadium

Stellen von Fehldiagnosen

• Difoti Technologie

   Digital Imaging Fiber Optic Transillumination

• Sichere Kariesfrüherkennung (Hidden Caries)

• Frühzeitige Behandlung ermöglicht Konservierung und Schonung der gesunden 

Zahnsubstanz des Patienten 

• Minimalinvasive Behandlung möglich 

Klinischen Leitfaden 

x 1 Behandlungsqualität Erkennen von Sekundärkaries • Difoti Technologie

   Digital Imaging Fiber Optic Transillumination

• Sekundärkaries kann bis zu einer bestimmten Füllunggröße erkannt werden Bilder, Live Demo

x 1 Behandlungsqualität leichte Interpretation der Befunde • Kariöse Stellen werden als dunkle Punkte 

dargestellt 

• kein Vergleich mit Zahlen oder Farbtabelle nötig.   

'• Befund ist sofort erkennbar    

Bilder, Live Demo

1 Patientenbindung Strahlenbelastung beim Röntgen • Kann Röntgenbild ersetzen

• Reduzierung der Belastung durch 

Röntgenstrahlen  

• keine Röntgenstrahlungbelastung des Patienten Anwenderbericht

Hauptverkaufsargumente

Merkmal-Nutzen Blatt: DIAGNOcam

1 Patientenbindung Monitoring der Diagnose • Karies wird als dunkler Punkt erkennbar und 

abgespeichert

-> Klar quantifizierbare Aussage bzgl. Ausmaß 

des Kariesbefalls möglich

• Starkes Patientenbindungstool

-> Zahnarzt und Patient besprechen gemeinsam die positiven, zahnschonenden 

Veränderungen durch präventive Maßnahmen

-> Zahnarzt und Patient haben das gleiche Verständnis bzgl. weiterführender 

Behandlungen  

• Etablierung Recall-System

Bilder 

2 Einfache Handhabung keine zusätzlichen Arbeitsschritte keine Kalibrierung notwendig • plug & play 

• kann zu jeder Zeit eingesetzt werden 

Live demo 

x 2 Einfache Handhabung keine zusätzlichen Arbeitsschritte keine Zahnreinigung möglich • kann zu jeder Zeit eingesetzt werden Live demo 

2 Wirtschaftlichkeit Verbrauchsartikel nachbestellen keine Abstandshalter zur Fokusierung notwendig

sterilisierbare Aufsätze  

• keine Folgekosten Live demo 

2 Wirtschaftlichkeit Kleine Kariesstellen werden übersehen • Difoti Technologie

   Digital Imaging Fiber-Optic Trans-Illumination

• Fakturierbare Folgeleistungen

'• Preventive Maßnahmen können verrechnet werden

'• Erhöhung der einflächigen Füllungen 

Berechnungsbeispiel
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